
事業を成功させるために必要なマーケティング思考の
基礎を学び、ミニワークショップで実践！

東北の事業者・自治体向けセミナー

伊藤 美希子 Mikiko I to

（株）ベストインクラスプロデューサーズ マネージャー
（株）ビーアイシーピー・ハナレ 代表取締役マ
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2005年総合広告会社入社。プランニング部、 デジタル
マーケティング部に所属。2012年(株) ツナグ入社、2016
年より(株) BICPにて、マーケティングプロデューサーとし
てクライアントのマーケティング戦略の策定・活動の支援
をおこなっている。現在は岩手県住田町を拠点に リモー
トで都市部のクライアント支援をおこないながら 、一般社
団法人のスタッフとして地域づくりのサポートをおこなう
二足のワラジスト。2023年7月、株式会社ビーアイシー
ピー・ハナレ代表取締役に就任。

講師

「東北の企業の皆さまの事業成功」と「地域活性化」への貢献を使命に、
（株）ICHICOが“広告の枠を超えて” 開催するセミナーです。

■主催：（株）ICHICO　■協力：（株）ベストインクラスプロデューサーズ、（株）ビーアイシーピー・ハナレお問い合わせ Te l  022-214-3781

3 CROSS B PLUS2024 15 仙台市青葉区大町1丁目1-30 新仙台ビルディング1階

18：00-20：00
（懇親会～21：00）金

※1社2名様まで  ※同業種の方（広告会社、マーケティング会社）や個人事業主の方のご参加はお断りいたします。 ※応募多数の場合は、抽選とさせていただきます。

参

加

無

料

1998年総合広告会社入社。デジタルマーケティグ組織を
起案し、10年間にわたり伝統的な広告会社のデジタルシ
フトをリード。2015年4月、デジタル時代のマーケティング
プロデューサー集団、株式会社ベストインクラスプロ
デューサーズを創業。「マーケティングの力で、人生を楽し
める人を増やす」というビジョンを掲げ、ブランドと顧客が
直接繋がる時代のマーケティング活動を支援。VMV策
定、人間理解、価値設計、市場定義、4P方針、顧客体験
設計、RFP、チームビルディングなど、それぞれのプロセス
で方法論を開発し、一貫してクライアントサイドに立った
伴走型支援をおこなっている。

菅 恭一
講師

Kyoichi  Suga 

（株）ベストインクラスプロデューサーズ
代表取締役社長国
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参
加の

お申込
みはこちらから

人間理解と
価値提案で

& 実践ワークショップ

こうした悩みを解決するヒントが得られます！

マーケティングとは 顧客を知る価値についてセミナー

「価値」とは、商品やサービスが持つ機能と
顧客が感じるベネフィット（便益）の組み合
わせです。顧客が感じるベネフィットを導くた
めには、深い人間理解が必要となります。

「マーケティング」とは市場を創造する
活動を指します。人間を理解し、価値を
提案し、その価値が生活者に受け入れ
られることで市場となります。

「人間理解」とは、誰もが口にする表層的なニーズを探
るのではなく、生活者自身でさえ説明することが難しい
隠れた欲求や不満を探ることです。この欲求や不満を
満たすことで価値が生まれ、市場が創造されます。

セミナーの内容をもとに自社商品の価値設計を実践！ワークショップ 懇親会 軽食やクラフトビールも
ご用意しています。
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新規事業をスタートさせたいが、
何から考えれば良いのか

分からない・・・

マーケティング思考を
もった社員がいない・・・

経営者

広告は出しているが、
このサービスは顧客のニーズに
応えているのだろうか・・・

マーケティング担当者

プロモーション担当者

新規事業担当者

商品開発担当者

（株）ICHICO社内［担当／八重嶋、渡邊］


